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ค าน า 

ขอต้อนรับท่านเข้าร่วมกับกลุ่มงานบริหารการขาย ฝ่ายขายและวิจัยการตลาด ด้วยความยินดียิ่ง และ
หวังว่าท่านจะมีความรักในองค์กรนี้ มีความกระตือรือร้นในการปฏิบัติงาน ตลอดจนมีความสุขกับการท างาน 
ได้พบเพื่อนร่วมงานที่ดี ช่วยเหลือร่วมมือกันสร้างสรรค์ผลงานให้เกิดประโยชน์เพ่ือความเจริญก้าวหน้าแก่ท่าน
และองค์กรต่อไป เรามีจุดมุ่งหมายท่ีจะให้พนักงานได้ ทราบถึงระเบียบข้อบังคับเกี่ยวกับการท างาน เพ่ือความ
มีระเบียบวินัยในการท างาน 

 

นางสาวนิ่มนวล ธัญญวัฒโนทัย 

ต าแหน่ง หัวหน้างานบริหารการขายและรับจอง 
 

 

    นางสาวพิกุลรัตน์ ธัญชัยฤทธิ ์  นางสาวปัทมา เจริญแก้ว    นางสาวนภัทร ตาลทรัพย์
ต าแหน่ง หัวหน้างานบริหารการขาย           ต าแหน่ง เจ้าหน้าที่งานขาย            ต าแหน่ง เจ้าหน้าที่งานรับจอง 
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ส านักงานเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
วิสัยทัศน์  
 เป็นหน่วยงานที่บูรณาการการท่องเที่ยวด้านศิลปะ วัฒนธรรม ประเพณี ทรัพยากรธรรมชาติ และ 
ยกระดับคุณภาพชีวิตความเป็นอยู่ของประชาชนในจังหวัดเชียงใหม่และพ้ืนที่เชื่อมโยง 
 
พันธกิจ 
 1. บริหารจัดการและพัฒนาแหล่งท่องเที่ยว ศูนย์ประชุมและแสดงสินค้า เพ่ือส่งเสริมการท่องเที่ยว
แบบบูรณาการปละการพัฒนาจังหวัดเชียงใหม่และพ้ืนที่เชื่อมโยง 

2. พัฒนาโครงข่ายการคมนาคม การขนส่ง สิ่งอ านวยความสะดวก และการสาธารณูปโภคเพ่ือส่งเสริม
การท่องเที่ยว 

3. อนุรักษ์และส่งเสริมศิลปะ จารีตประเพณี ภูมิปัญญาท้องถิ่น และวัฒนธรรมมอันดีงามของท้องถิ่น 
4. ส่งเสริมให้เกิดการสร้างงาน กระจายรายได้สู่ประชาชนในท้องถิ่นเพ่ือยกระดับคุณภาพชีวิตและ

ความเป็นอยู่ของประชาชน โดยค านึงถึงการมีส่วนร่วมของประชาชนและชุมชน 
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ผู้ปฏิบัติงานขาย 
กฎระเบียบในการปฏิบัติงาน 
1. เวลาปฏิบัติงาน 
 เช้า 09.00 – 17.00 น. และ 13.00 - 21.00 น. 

กรณี หัวหน้างานมอบหมายงานแล้วแต่ภารกิจที่ก าหนดเวลาท างานเป็นอย่างอ่ืนให้ปฏิบัติตามนั้น ไม่
ละทิ้งหน้าที่ ขาดงานหรือหยุดงานโดยไม่มีเหตุผลอันควร 

2. วันหยุดประจ าสัปดาห์ หยุดสัปดาห์ละ 1 วัน 
3. การแต่งกาย  

แต่งกายเรียบร้อยตามสากล ห้ามใส่รองเท้าแตะ,กางเกงยีนในการปฏิบัติงาน ยกเว้นกรณีการ
ลงปฏิบัติงานภาคสนามที่ต้องใช้ความคล่องตัว 

4. การมาสาย การลาป่วย ลากิจ 

 ไม่เข้าท างานสายบ่อยครั้ง มาสายเกิน 15 นาที เกิน 3 ครั้ง ให้ตัดวันหยุด 
หากมีเหตุสุดวิสัยให้รีบแจ้งหัวหน้างานเพื่อทราบและอยู่ในดุลพินิจของหัวหน้างาน 

 การลาป่วย 

1. กรณีไปพบแพทย์ตามก าหนดนัดต้องส่งใบลาป่วยล่วงหน้าพร้อมเอกสารใบนัดของแพทย์ 
2. เมื่อป่วยกะทันหันต้องรีบแจ้งหัวหน้างานทันทีโดยทางโทรศัพท์ห้ามฝากบอกต่อผ่านบุคคล

อ่ืน ป่วยโดยไม่มีใบรับรองแพทย์ได้ 3 ครั้ง หากป่วยในครั้งที่ 4 เป็นต้นไปต้องส่งใบรับรอง
แพทย์แผนปัจจุบันชั้นหนึ่งในวันแรกที่กลับมาปฏิบัติงานตามปกติ 

5. การปฏิบัติงาน 
 ให้ปฏิบัติงานตาม TOR อย่างเคร่งครัด และ ตาม Job Description ที่หัวหน้างานก าหนดให้ 

และด าเนินการให้แล้วเสร็จตามเวลาที่ก าหนด 

 ให้ปฏิบัติงานตามที่ได้รับมอบหมายและเชื่อฟังในค าสั่งของหัวหน้างานตามสายงานที่สั่งงาน
อย่างเคร่งครัด 

6. การลงโทษทางวินัย 
 วินัยตามที่ระบุมานี้ต้องปฏิบัติอย่างเคร่งครัดถ้าผู้ใดปฏิบัติหรือละ เว้นการปฏิบัติใดๆ อันถือว่าเป็น
การฝ่าฝืนวินัยดังกล่าวจะต้องถูกพิจารณาลงโทษทางวินัย ตามลักษณะแห่งความผิด หรือความหนักเบาของ
การกระท าผิด ก าหนดบทลงโทษไว้ดังนี้ 

 ว่ากล่าวตักเตือนด้วยวาจาจากหัวหน้างานพร้อมเซ็นรับทราบความผิด 

 หัวหน้างานรางานความผิดเป็นลายลักษณ์อักษรเสนอต่อผู้อ านวยการ 

 ผู้อ านวยการว่ากล่าวตักเตือนด้วยวาจาพร้อมเซ็นต์รับทราบ 

 ท าหนังสือทัณฑ์บน 

 ผู้อ านวยการฝ่ายพิจารณาโทษตั้งแต่สถานเบาไปถึงสถานหนักให้ออกจากงาน 
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ข้อพึงปฏิบัติในฐานะผู้ใต้บังคับบัญชา  
 ปฏิบัติตามค าสั่งของผู้บังคับบัญชาที่ชอบด้วย 

 เคารพในวิจารณญาณนของผู้บังคับบัญชา ไม่แสดงอาการก้าวร้าว หากมีปัญหาในเรื่องใด อาจขอ
ปรึกษาหารือได้ด้วยการใช้กิริยาวาจาอันสุภาพ 

 เต็มใจปฏิบัติงานตามที่ผู้บังคับบัญชามอบหมายด้วยความรวดเร็วและเต็มความสามารถเพ่ือให้งานที่
ได้รับมอบหมาย าเร็จทันเวลา 

 มีความสุจริตใจ ให้เกียรติ รู้กาลเทส 

 มีความจริงใจในการสนับสนุนการท างานของผู้บังคับบัญชา หาโอกาสเสนอความคิดเห็นเพ่ือการ
ปรับปรุงระบบการท างานให้ดียิ่งขึ้น 

 ไม่จงใจหรือเจตนาปฏิบัติงานให้ล่าช้า 

ข้อพึงปฏิบัติในฐานะผู้ร่วมงาน 
 ให้ความช่วยเหลือเพ่ือนร่วมงานด้วยความจริงใจและเต็มความสามารถ 

 ปฏิบัติต่อเพ่ือนร่วมงานด้วยความสุภาพปราศจากอคติให้เกียรติซึ่งกันและกัน 

 รับฟังข้อคิดเห็นของเพื่อนร่วมงาน อดทน อดกลั้น รู้สึกข่มใจ และให้อภัยซึ่งกันและกัน 

 แลกเปลี่ยนความรู้และประสบการณ์กับเพื่อนร่วมงานและน ามาปรุงงานให้ก้าวหน้า 

 รู้จักสามัคคีและละเว้นการกระท าท่ีสร้างความแตกแยก 
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ข้อมูลเบื้อต้นที่ผู้ปฏิบตัิงานควรทราบ 

1. ข้อมูลพื้นฐานเกี่ยวกับเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
เชียงใหม่ไนท์ซาฟารี เป็นหน่วยงานของรัฐบาล ที่ด าเนินงานโดยการก ากับดูแลของส านักงานพัฒนาพิงคนคร 
(องค์การมหาชน) มีที่ตั้งในพ้ืนที่ต าบลแม่เหียะ ต าบลสุเทพ อ าเภอเมือง และต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง 
จังหวัดเชียงใหม่ นับรวมพ้ืนที่ทั้งหมดประมาณ 819 ไร่ และห่างจากใจกลางเมืองเชียงใหม่เพียง ประมาณ 10 
กิโลเมตร เท่านั้น  

เชียงใหม่ไนท์ซาฟารีเมื่อแรกเริ่มเปิดให้บริการในวันที่ 6 กุมภาพันธ์ 2549 มุ่งเน้นการให้บริการใน
ตอนเย็นจนถึงกลางคืน และจัดเป็นสวนสัตว์กลางคืนแห่งแรกในประเทศไทย แต่ในปัจจุบันเชียงใหม่ไนท์
ซาฟารีได้ปรับเปลี่ยนรูปแบบการให้บริการที่สามารถท่องเที่ยวได้ตลอดทั้งวัน ทั้งในเวลากลางวัน และในเวลา
กลางคืน และอาจนับได้ว่าเป็นสวนสัตว์กลางคืนที่ ใหญ่ที่สุดในโลก ซึ่งมีขนาดใหญ่เป็น 2 เท่าของไนท์ซาฟารี
สิงคโปร์ นอกจากนี้เชียงใหม่ไนท์ซาฟารียังเน้นในความเป็น Nature Theme Park ซึ่งจะแตกต่างจากสวนสัตว์
ทั่วไป รวมทั้ง Safari ในแอฟริกา โดยเน้นในด้านธรรมชาติวิทยา ชีวิตสัตว์ป่าที่อยู่ในเอเชีย ซึ่งนักท่องเที่ยวจะ
สามารถศึกษาพฤติกรรมของสัตว์ป่าได้อย่างใกล้ชิด หากเปรียบกับในแอฟริกา ก็ยังหาดูพฤติกรรมของสัตว์ป่า
ได้ยากกว่าที่เชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
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 2. กิจกรรมและรอบการแสดงกิจกรรมของเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 

 
  

3. อัตราค่าบริการเข้าชมเชียงใหม่ไนท์ซาฟารีส าหรับนักท่องเที่ยวทั่วไป 
กิจกรรมเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี ประเภทผู้เข้าชม ราคา (บาท) 

กิจกรรม Jaguar trail 
เวลา 11.00-21.00 น. 
**กิจกรรมนี้ไม่รวมบริการนั่งรถชมสัตว์** 
 

ไทย เด็ก 25 
ผู้ใหญ่ 50 

ต่างชาติ เด็ก 50 
ผู้ใหญ่ 100 

กิจกรรม Day Safari 
นั่งรถชมสัตว์ เวลา 15.00 – 16.30 น. 
**กิจกรรมนี้รวมกิจกรรม Jaguar Trail** 

ไทย เด็ก 100 
ผู้ใหญ่ 200 

ต่างชาติ เด็ก 400 
ผู้ใหญ่ 800 

กิจกรรม Night Safari 
นั่งรถชมสัตว์ เวลา 18.30 – 22.00 น. 
**กิจกรรมนี้รวมกิจกรรม Jaguar Trail** 

ไทย เด็ก 125 
ผู้ใหญ่ 300 

ต่างชาติ เด็ก 400 
ผู้ใหญ่ 800 

หมายเหตุ บัตรเด็กจ ากัดความสูง 100-140 เซนติเมตร ส าหรับเด็กความสูงไม่เกิน 100 เซนติเมตรไม่เสีย
ค่าใช้จ่าย 
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 4. ข้อมูลและอัตราบริการบ้านพักเชียงใหม่ไนท์ซาฟารีรีสอร์ท 
ประเภทห้อง ชื่อห้อง SINGLE TWIN TRIPPLE หมายเหตุ 

พวงชมพู 
พวงชมพู 1 และ 3 1,100 1,800  Queen bed 

พวงชมพู 2 1,100 1,800  Twin bed 

แววมยุรา 
แววมยุรา 1/1-1/4 1,100 1,800  Twin bed 

แววมยุรา 2/1-2/4 1,100 1,800  Twin bed 

แววมยุรา 3/1-3/4 1,100 1,800  Twin bed 

พฤกษาสวรรค์ 
พฤกษาสวรรค์ 1 และ 4 1,100 1,800  Twin bed 

พฤกษาสวรรค์ 2 และ 3 1,350 2,200 2,700 Queen + Single Bed 
ซาฟารีดอย ซาฟารีดอย 1 - 4 1,350 2,200 2,700 Queen + Single Bed 

Jungle hut 
(บ้านสามเหลี่ยม) 

ไกรสรคาวี 1- 20 3,000  ผู้เข้าพัก 10 ท่าน 

เตียงเสริม 400 
 
หมายเหตุ 1. กรณีช าระเต็มจ านวนโดยไม่ผ่านเว็ปไซต์ เช่น Agoda  หรือ Traveloka จะได้รับอาหารเช้าและ
ได้ส่วนลดบัตรเข้าชมเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 20% 
   2. หากจองล่วงหน้าผ่านเว็ปไซต์ www.chiangmainightsfari.com จะได้รับส่วนลด 10% ทั้ง
ห้องพักและบัตรเข้าชมเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
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5. ข้อมูลและอัตราบริการห้องประชุมและสัมมนาเชียงใหม่ไนท์ซาฟารีรีสอร์ท 

ชื่อห้องประชุม 
ขนาดพื้นที่ 

(ตารางเมตร) 
จ านวน 
(คน) 

ราคาต่อวัน 
(บาท) 

1. ห้องประชุมไกรสรราชสีห์ 1 200 150 8,000 บาท 
2. ห้องประชุมไกรสรราชสีห์ 2 78 20 - 30 4,000 บาท 
3. อาคารเอนกประสงค์  200 - 300 10,000 บาท 
4. อาคารวารีกุญชร    
   - ห้องประชุม 230 80 - 120 7,000 บาท 
   - ระเบียงวารีกุญชร 200 100 – 120 8,000 บาท 
5. ลานกิจกรรมบริเวณม่านน้ าพุ    
   - พ้ืนที่ติดอาคาร 1,870 500 – 1,000 30,000 บาท 
   - พ้ืนที่ริมน้ า 995 300 – 500  15,000 บาท 

  
 

6. ข้อมูลการให้บริการรถรับส่งฟรี (Free Shuttle Bus) 
- การให้บริการรถรับส่งฟรี (Free Shuttle Bus) รถ 1 คน สามารถให้บริการได้ 12 ที่นั่ง 
 จุดที่ 1 โรงแรมอิมม์ (Imm Hotel)  บริเวณประตูท่าแพ  เวลา 16.45 น. 
 จุดที่ 2 ไนท์บาซ่าร์ บริเวณตรงข้ามป้อมยามต ารวจท่องเที่ยว  เวลา 17.00 น. 
 
 

 
 
 
 



WI-SA-01 Rev.0 1/6/2561 
 

 

งานบริหารการขายและรับจอง  
ฝ่ายขายและวิจัยการตลาด 

แผนการสื่อสารกับลูกค้า 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

การสื่อสารทางตรง   
- การเข้าพบ  จัดเตรียมแฟ้มคู่มือส่งเสริมการขายเพื่อแนะน ากิจกรรม    ( โบรชัวร์ไนท์

ซาฟารี,  โบร์ชัวร์ที่พักรีสอร์ท,  ซีดี,  เซลคิด ,ใบราคากิจกรรมต่างๆ,  ตารางรอบเวลา
กิจกรรม , ใบราคาที่พัก และห้องประชุมสัมมนา ,นามบัตรเจ้าหน้าที่งานขาย 

- การออกบูทกิจกรรมส่งเสริมการขาย ร่วมกับหน่วยงานต่างๆ แนะน ากิจกรรมต่าง แจก
โบชัวร์ เซลคิด แฟ้มข้อมูล คูปองส่วนลด 

 

การสื่อสารทางอ้อม  ดังนี้   
- จัดท าจดหมายข่าวการขาย การติดต่อสื่อสารให้หน่วยงานต่างๆ ได้ทราบถึงสิทธิพิเศษ 

ราคาพิเศษ ทางไปรษณีย์ โทรสาร อีเมล์ เพื่อน าเสนอแนะน าเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
เสนอราคาส่วนลด เชิญร่วมกิจกรรม ข่าวโฆษณาส่งสริมการขาย 

- ทางโทรศัพท์  (การติดต่อสื่อสารให้หน่วยงานต่างๆ ได้ทราบถึงสิทธิพิเศษ เพื่อน าเสนอ
แนะน าเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี เชิญร่วมกิจกรรม ข่าวโฆษณาส่งสริมการขาย) 
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งานบริหารการขาย  
ฝ่ายขายและวิจัยการตลาด 

ขั้นตอนการขาย เมื่อลูกเข้ามาติดต่อ (Income) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

เจรจาตกลงข้อมูล   จัดท าใบเสนอราคา 

ติดตามผลการด าเนินงาน 
- ลูกค้าตัดสินใจ 
- ตกลง 
- ปฏิเสธ 

ลูกค้ายืนยันการจอง  (ส่งหนังสือขอส่วนลด) 

จัดท าหนังสือขออนุมัติ 

ประสานงานภายในแต่ละฝ่ายท่ีเกี่ยวข้องอีกครั้งก่อนวันใช้บริการ 

ปิดงานขาย 
 

ลูกค้าติดต่อเพ่ือเจรจางานขายกิจกรรม 

น าเสนอขายกิจกรรมพูดคุยพร้อมท าใบเสนอราคา 
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ขั้นตอนการขาย การเข้าพบลูกค้า (Sale Calling) 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

จัดเตรียมข้อมูล แนะน ากิจกรรมต่างๆ ของเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 

เข้าพบ แนะน ากิจกรรม และเจรจาการขายเสนอราคาตามกลุ่มเป้าหมาย   

ปิดการขาย ลูกค้าตัดสินใจ 
ลูกค้ายืนยันการจอง  (ส่งหนังสือขอส่วนลด) / ส่งใบจองเข้าชม 

จัดท าหนังสือขออนุมัติ / ส่งใบจองให้งานรับจอง 

ประสานงานภายในแต่ละฝ่ายท่ีเกี่ยวข้องอีกครั้งก่อนวันใช้บริการ 

ปิดงานขาย 

ติดตามผลการด าเนินงาน 
                                      -ลูกค้าตัดสินใจ ,ตกลง,ปฏิเสธ 
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ขั้นตอนการน าบัตรไปจ าหน่ายนอกสถานที่ 
งานขาย กลุ่มงานบริหารการขาย 

ฝ่ายขายและวิจัยการตลาด ส านักงานเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
 
 

1. งานขายน าหนังสือขออนุมัติการออกบูทและจ าหน่ายบัตรเข้าชม ไปเบิกบัตรจากงงานขาย
บัตร โดยมีแบบฟอร์มใบเบิกบัตรอีก 1 ใบ จากงานขาย ให้งานขายบัตรเซ็นชื่อยืนยันว่า
เบิกบัตรมาจ านวนเท่าไหร่ 

 
 

2. งานขายน าบัตรเข้าชมไปจ าหน่าย  โดยในทุกวันหลังจากปิดการขายบัตรเข้าชมหรือกรณี
ไปออกบูทท่ีมีระยะว่าสั้นๆ หลังจบจากการขายบัตรเข้าชมให้รีบน าเงินฝากเข้าบัญชี 
ธนาคารกรุงศรีอยุธยา สาขา สี่แยกสนามบิน ชื่อบัญชี  สพค. (เชียงใหม่ไนท์ซาฟารี)  บัญชี
ออมทรัพย์ เลขที่บัญชี 411-114-7003) หลังจากจบวันงานทันที พร้อมรีบจัดท ารายงาน
การจ าหน่ายบัตรเข้าชมให้เสร็จสิ้น ไม่เกิน 5 วัน นับจากวันสิ้นสุดงาน 
 

 
3. ในการจัดท ารายงานให้เรียบเรียงเอกสารให้ครบถ้วน แนบ ใบเบิกบัตรจากงานบัตร 

รายงานยอดขายบัตรไปเท่าไหร่ เหลือส่งคืนกี่ใบ น าใบให้งานบัตรเซ็นรับและตรวจสอบ
ความถูกต้องตรงกัน   

       
 

4. เสนอรายงานการขายบัตรต่อหัวหน้างานต่อไป 
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เอกสารแนบ 
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แฟ้มข้อมูล คือ ข้อมูลที่เตรียมไว้ส าหรับลูกค้า ในแฟ้มประกอบด้วย Sales Kit, Fact Sheet ตาม
กลุ่มเป้าหมาย, CD, โบรชัวร์เชียงใหม่ไนท์ซาฟารี, โบรชัวร์เชียงใหม่ไนท์ซาฟารีรีสอร์ท, นามบัตร 
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ตัวอย่าง 
เอกสารที่ใช้ในการเสนอราคา 
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ส่  วนงาน  ฝ่ ายขายและว่ิจ่ ยการตลาด

TO : 

TEL :
FAX:

E-mail
RE :

   จ่  านวน  250 คน

ล่ าด่ บ รายการ  ราคา/  ส่ วนลด  ราคา  จ่ านวน  จ่ านวน  ราคารวม หมายเหต่ 

1 ห่ องประช่ มไกรสรราชส่ีห่  1 8,000  50% 4,000 2 ว่ น - 250 8,000      

2 บ่ านพ่ กไกรสรคาว่ี 1-20   3,000 50%    1,500  2 ว่ น  20 ห่ อง 200     60,000 
3 ห่ องพ่ กแคมป่ กราวด่  3-4   2,000 50%    1,000  2 ว่ น  2 ห่ อง 10       4,000 
4 ห่ องพ่ กแคมป่ กราวด่  1-2   1,600 50%       800  2 ว่ น  2 ห่ อง 10       3,200 

75,200  

 - กร่ ณาทำหน่ งส่ อขอส่ วนลด เร่ียน ผ่ ่ อำนวยการสำน่ กงานเช่ียงใหม่ ไนท่ ซาฟาร่ี

และเซ่ นช่ ่ อย่ ่ นย่ นการจองภายใน 10 ว่ น หากเก่ินกำหนดทางกล่ ่ มขายบร่ิหารการขายขอยกเล่ิกส่ิทธ่ิ่ การจอง 

แฟ่ กซ่ กล่ บ 053-999088 หล่ งย่ นย่ นการจอง กร่ ณาม่ ดจำค่ าสถานท่ี่  50%

 - กร่ ณาชำระค่ าใช่ จ่ ายส่ วนท่ี่ เหล่ อท่ ่ งหมดก่ อนใช่ บร่ิการอย่ างน่ อย 1 ว่ น

 - เอกสารฉบ่ บน่ี่  ไม่ ใช่ ใบเสร่ จร่ บเง่ิน

ต่  วอย่  างใบเสนอราคาจ่  ดประช่ ม

ค่ ณธ่ิเบต (080-4043236) TEL :

(นางสาวพ่ิก่ ลร่ ตน่  ธ่ ญช่ ยฤทธ่ิ่ )

053-999088

bethysutana@gmail.com

FM-SA-01

053-999010  ,  095-6764214
FAX:

หมายเหต่  

ห่ วหน่ างานบร่ิหารการขาย

 33 หม่  ่   12 ต. หนองควาย อ. หางดง จ. เช่  ยงใหม่    50230 โทร. 053-999088-9 โทรสาร. 053-999099

คณะพยาบาลศาสตร่  มหาว่ิทยาล่ ยเช่ียงใหม่ FROM :
ว่ นท่ี่   21 พฤศจ่ิกายน 2560

ค่ ณช่ิษณ่ ชา ประไพวรรณ

ใบเสนอก่  จกรรม 

marketing.nightsafari@gmail.com
1

รายละเอ่  ยดการจ่  ดงาน  ว่  นท่  ่   5-7 มกราคม 2561

เสนอราคาจ่ ดประช่ ม
E-mail
NO.OF PAGE

(..................................................................)

ตำแหน่ ง ...............................................................

                            รวม



WI-SA-01 Rev.0 1/6/2561 
 

 
 



WI-SA-01 Rev.0 1/6/2561 
 

 
 



WI-SA-01 Rev.0 1/6/2561 
 

 
ตัวอย่างบัญชีธนาคารเชียงใหม่ไนท์ซาฟารี 
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ตัวอย่าง 
เอกสารที่ใช้ในการ

ออกบูธส่งเสริมการขาย 
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ตัวอย่าง ACTION PLAN ออกบูธส่งเสริมการขาย 
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ตัวอย่างใบน าส่งรายได ้

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 



WI-SA-01 Rev.0 1/6/2561 
 

 
ตัวอย่างการท ารายงานการเข้าร่วมออกบูธสง่เสริมการขาย 
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ตัวอย่าง 
เอกสารที่ใช้ในการเข้าพบ

พันธมิตรทางธุรกิจ 
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ตัวอย่าง Action Plan การเข้าพบพันธมิตรทางธุรกิจ 
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ตัวอย่างตารางการเข้าพบพันธมิตรทางธุรกิจ 

 

 


